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DAS UNTERNEHMEN

Unser Kunde gehort zu einer internationalen Unternehmensgruppe mit insgesamt
Uber 30.000 Mitarbeitern. Man erwirtschaftet einen Umsatz von knapp 6 Mrd. Euro
mit der Produktion von Walzlagern sowie Automobil- und Prazisionskomponenten.

Die hochprazisen Walz- und Kugellager werden in Windturbinen und
Werkzeugmaschinen verbaut, die Linearsysteme findet man in FertigungsstraRen
und weiteren Industriezweigen, die Automobilkomponenten in Fahrzeugen aller
renommierten Automobilhersteller.

Das Unternehmen hat seinen Hauptsitz in Japan. In Europa beschaftigt man knapp
4.200 Mitarbeiter in mehreren Landern, inklusive einer Produktionsstatte in Polen
mit Gber 1.000 Mitarbeitern.

In Deutschland, wo etwa 230 Mitarbeiter beschaftigt sind, hat man seinen Hauptsitz
im Herzen von NRW. Fir den Bereich ,Lineartechnik” sucht man nun weitere
Unterstutzung.

Die Position ist in der Vertriebsregion in Sliddeutschland angesiedelt.

POSITION/AUFGABEN/VERANTWORTUNG

POSITION

Die Position berichtet aktuell dem Teammanager des Vertriebs , Lineartechnik” der
Region DACH, Nordic und Beneleux. Dieser fihrt insgesamt 5 Teammitglieder. Die
Besetzung der Position ist eine Neubesetzung.

Die Dotierung entspricht den hohen Anforderungen an die Position und beinhaltet
einen fixen Anteil und eine variable Komponente. Hinzu kommen positive Aspekte
wie Arbeit im Homeoffice, ein Firmenwagen, VWL, familienfreundliche Gestaltung
der Arbeitszeit, 30 Tage Urlaub, Fortbildungsangebote wie die Ubernahme der
Kosten fiir die Aus- oder Weiterbildung, mittelfristige Entwicklungsmoglichkeiten,
Arbeitgeber-finanzierte  betriebliche  Altersversorgung und  Gesundheits-
management.

Es erwartet Sie eine abwechslungsreiche und herausfordernde Aufgabe in einem
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spannenden, stabilen und internationalen Umfeld. Es besteht die Moglichkeit zur
Familienfreundlichen Gestaltung der Arbeitszeit. Eine umfassende Einarbeitung und
eine gezielte Weiterbildung ist gewahrleistet.

AUFGABEN/VERANTWORTUNG

Der Vertriebsingenieur m/w/d betreut vorhandene Kunden im Umfeld der Lineartechnik
mit der Ausrichtung auf industrielle Anwendungen in seiner Region und akquiriert
Neukunden. Wichtige Aspekte der Aufgabe des Vertriebsingenieurs w/m/d sind
folgende:

e Eigenverantwortliche Entwicklung des Vertriebsgebiets durch professionelle
Betreuung vorhandener Kunden und der Gewinnung von Neukunden
beispielsweise in den Branchen Maschinenbau, Elektronik, Lebensmittel-,
Verpackungs- sowie Druck- und Papierindustrie, Luft- und Raumfahrt und
Medizintechnik

e Erster Ansprechpartner fiir die Kunden in der Region mit dem Ziel des steten
aktiven Ausbaus der Marktposition

e Optimierung des Vertriebs in den zustandigen Schwerpunktbranchen

e Begeisterung der anspruchsvollen Kunden durch Prasentation der
herausragenden Produktpalette

e Durchflihrung von losungsorientierter und qualifizierter technischer
Kundenberatung und Projektschulung

e Wettbewerbsanalyse und Marktbeobachtung

DER IDEALE KANDIDAT

e verfligt Gber eine fir diese Position angemessene, mindestens 4-5-jahrige fundierte
Erfahrung in einem vergleichbaren Umfeld,

e spricht verhandlungssicheres Deutsch und gutes Englisch,

e verfligt Gber ein abgeschlossenes Fach- oder Hochschulstudium in Maschinenbau,
Wirtschaftsingenieurwesen oder hat eine abgeschlossene technische
Berufsausbildung und eine Weiterbildung zum Techniker absolviert.
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e verfligt idealerweise (iber folgende personlichkeits-spezifischen Merkmal:

O sicheres und liberzeugendes Auftreten,

O ausgepragte Kommunikations- und Prasentationsfahigkeit
O Gute Organisationsfahigkeit

O Starke Ergebnisorientierung und Verhandlungsgeschick

O ausgestattet mit einem hohen MaR an Selbstandigkeit

O Bereitschaft zu regelmaRigen Reisen

O Sehr gute Eigenmotivation

DIE IDEALE ERFAHRUNG

e Heutige Position: vergleichbare Position im Bereich des technischen Vertriebs
idealerweise in der Lineartechnik aber das ist nicht zwingend.

e Ergebnisorientierte und proaktive Arbeitsweise.

e Gute Englischkenntnisse sind vor dem Hintergrund der internationalen Ausrichtung
hilfreich.



